
Foment del Treball 

 
Un millor negoci per a 

inversors i empreses 



Revolució tecnològica 



Procés d’adaptació a les noves tecnologies més lent 

Banca tradicional Banca actual 

El sector financer 



Comparadores 

 Cambio Divisas 

Wallets 

Crowdfunding 

Monedas 

Virtuales 

Crowdlending 

Aparició de nous players: Sector FinTech 



El fenomen del “unbundling of a bank” 



El fenomen del “unbundling of a bank” 



Lending Club & Banca Tradicional 

Valor afegit + eficiència en costos 



Fuente: Accenture and CB Insights 

Evolució del sector 
Inversions en el sector FinTech 



La incògnita dels “GAFA” 

¿Entraran o no a competir amb els bancs? ¿Com i quan? 



OBERTURA A DESENVOLUPADORS (APIs) 

COL-LABORACIÓ: COMERCIAL, TECNOLÒGICA… 

INVERSIÓ: CREACIÓ DE VEHICLES DE VENTURE CAPITAL 

Reacció del sector bancari enfront les FinTech 



¿Un futur probable? Del banc global al “Banc Fintech” 

o “Marketplace Bank” 



¿Què és LoanBook? 

• Marketplace online de crèdits a pimes de qualitat 

• Finançament directe d’inversors a pimes sense intermediaris  

Pimes Inversors 



Inversors 

Pimes 

Beneficis per a inversors i pimes 

 Una nova classe d’actiu 

 Retorns atractius (en front a la renta fixa) 

 Baixa volatilitat 

 Sense risc sistèmic (descorrelació) 

 Rigorós procés previ d’anàlisis i selecció 

 Tipus d'interès atractius (de mercat) 

 Procés àgil i transparent 

 Sense demores ni costs addicionals u ocults 

 Sense venta creuada de productes 

 Ampliació del pool de finançament 



Línea de crèdit de 50.000€, a una empresa amb rating B++ 

Comparativa en costos: 

LoanBook Sector Bancari 

Tipo interès 5% = 2500€ 4,5% = 2250€ 

Comissió obertura 1,5% = 750€ 1,5% = 750€ 

Comissió de no 

disponibilitat 

0% 1% = 500€ 

Costos per venta 

creuada 

0% (1% - 5%) = 1500€ 

TOTAL: 6’5% = 3.250€ 11% = 5.000€ 



• Préstec  

 

• Import: 40.000 euros 

 

• Termini: 210 dies (7 mesos) 

 

• Amortització: al venciment 
 

Cas d’èxit: ProActiva S.L. 



LoanBook gestiona els cobraments, pagaments y recobraments entre 

inversors i pime 

1 

2 

3 

Fases del finançament 

Estudi de  

la pime 

Subhasta 

online 

Formalització 

• Abonament immediat per a la pime 

• Inversors tenen 15 dies de subhasta 

• En contracte privat 

• Només intervenció notarial en alguns casos 

• Pre-filtrat per mida, sector i qualitat 

• Emprant models i criteris d’agències externes 

(Axesor, Informa, etc.) 

• Ús d’un model avançat d’anàlisis de riscs que atorga 

una Probabilitat d’Impagament (a 6 y 12 mesos) 
 



Senzill 

Professional 

Transparent 

Públic 



• Octubre 2013: llançament dels primers préstecs. 

• Octubre 2015: més de 155 operacions sumant un import proper als 5 M€. 

prop de 1000 usuaris 

registrats 

6,30% 

Tipus d' interès promig 

# Crèdits 
otorgats 

Volum Total 
(€) 

Total 155 4.766.814 

inversors 

B++ 
(> 6/10) 

Rating 

promig 

Situació actual 



Un equip gestor amb experiència 

Eloi Noya 

Director, Anàlisis 

de riscos 
 

James 

Buckland 

CEO 

Cecilia Moreno 

 Relacions  

institucionals 

 

Román Gras 

Corporate finance 

 

Esther Rubio 

Relació amb 

Inversors 

Joan Marinel·lo 

Relació amb Pimes 

Javier Ruiz 

Crèdit i Riscos 

Alex Serikov 

CTO 



Carrer Balmes 171, 3º 1ª 

08006 Barcelona 

España 

 

 

Telf: 936 240 428 

Inversores: inversores@loanbook.es 

Pymes: pymes@loanbook.es 

Corporate: corporate@loanbook.es 

www.loanbook.es 

Moltes gràcies.  


