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amec es una organizacién
empresarial formada principalmente
por pymes industriales con una alta
vocacion internacional e innovadora.

Nuestro objetivo es que las empresas
compitan en un mercado global, creando
un marco que impulse su mejora
competitiva.
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LAS EMPRESAS DE AMEC
SE ORGANIZAN EN:

ASOCIACIONES SECTORIALES

COMISIONES TECNICAS

e Innovacion
* Financiacion
» Internacionalizacion

GRUPOS DE NETWORKING

PROGRAMA SIEX
Iniciacion a la exportacion

AMEC 50

Empresas altamente
internacionalizadas

Soluciones sostenibles para
ciudades inteligentes

Tecnologia para la
alimentacion

AP = S 3 AN
w Maquinaria para la industria

Maquinaria para envase,
embalaje y su grafismo

Maquinaria para plasticoy
caucho

Productos industriales
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Vocacion innovadora e internacional

€7300 B 4.300

Volumen de Volumen de
facturacion exportacion

& 58,5%

Propension
exportadora

Millones de Euros Millones de Euros
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de las
empresas en todas sus fases, a través

de nuestras actividades y servicios.

ante las administraciones y
foros internacionales, siendo un

referente de opinién ante los medios.

)
poniéndolos al servicio de nuestros
asociados y otros agentes de la
innovacion y la internacionalizacion.
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INTERNACIONALIZACION INNOVACION PROMOCION DE NETWORKING
FERIAS




internacionalizacion

Facilitamos tu
promocion
internacional

Te acompafnamos
en tu desarrollo
internacional

Te proporcionamos
herramientas para
tu expansion

Presentacién

Programa de Iniciacién
a la Exportacion

Internacionalizacion
agrupada

Normalizacién y
Certificacion para
exportar

Asesoria en
tramitacion de visados

Informacion y
Asesoramiento en
expansion internacional

Proyectos a medida de
implantacién exterior

Proyectos de Innovacion
agrupada

Gestion de ayudas a la
internacionalizacién y
la innovacién

Todo en Actividades de
prospeccion comercial

Mucho + en
Participacion en
Ferias Internacionales

Gestion del Talento

Desarrollo de un Plan
de Marketing Digital




amec como partner

Promocion de Cooperacion
Ferlas es:panolas e nsiratfic  |BUAS empresarial y
internacionales wm——-— | desarrollo

smagua

Captacion de visitantes Difusion de Proyectos

internacionales europeos
Hispack n
o TE! 0
Encuentros de Negocios sico Transferencia
y Conferencias m MIDOLE ERST tecnologica
ELECTRICITY

o . y :
Publicidad en medios s Asesoramiento en
internacionales e e (R O Modelos Asociativos
International Business M*I* @ EQUIPLAST Asistencia en proyectos

Center

de cooperacion
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Formacion _ Foros de Networking

Cursos especializados, ' Disponemos de mds de 20
Jornadas, Encuentros y Foros de networking de
Sesiones con Expertos participacion empresarial.
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PERTENECEMOS A LOS
PRINCIPALES ORGANISMOS
EUROPEOS:

FORMAMOS PARTE DE LOS
COMITES ORGANIZADORES DE
LAS PRINCIPALES FERIAS
ESPANOLAS:

SOMOS MIEMBROS DE:
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COYUNTURA Zuin=2
perspectiva

s 2014

Amec invertira diez
millones este ano

AMEC
Lainversion de 10
millones se mantiene

= Amec presenté esta semana
en el Circulo Ecuestre de Barce-
lona su plan de actuaciones pa-
ra el 2014, en el que se mantie-
ne la inversién del afio anterior,
unos 10 millones de euros para
hasta 137 actividades, aportados
€n Su mayor parte por sus aso-
ciados. Amec estd presidida por
Manel Xifra. / Redaccion

Expansién. Barcelona
La iaci ial

el vehiculo eléctrico y hogar,

Amec prevé repetir este afio
la inversion de diez millones
de euros que hizo el pasado

Amec, presidida por Manel
Xifra, presentd su plan de ac-
tuaciones para 2014 en la
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ejercicio para la
internacionalizacién de las
compaiiias. El importe proce-
de de las aportaciones de las
més de 500 empresas asocia-
dasalaentidad.

Creada en 1969, Amec esti
infegrada por pymes espafio-
las proveedoras de tecnologia
y equipamientos de once sec-
tores, entre los que figuran la
alimentacién, el medio am-
biente, el textil, la electrénica,

general
enel Circulo Ecuestre de Bar-
celona.
El organismo que dirige

AMEC

Aposta per Ghana
iI'Azerbaidjan
= L’associaci6é d’empreses expor-
tadores industrials Amec s’ha
proposat com a objectius per a
Pactual exercici 2014 entrar en
mercats que no son els habitu-
| als de les exportacions espanyo-
‘ les, com Ghana, I’Azerbaidjan,
el Kazakhstan i I'India, que
considera que tenen un gran
potencial. / Redaccio

“El motor de I'exportacid no té marge

per a grans creixements a partir d’ara”

ELENA FREIXA
BARCELONA

anel Xifra (Girona,
1955) és president
de Comexi Group,
unaempresa gironi-

Joan Tristany quiere apostar : A na gedicnda‘? pro- atalunya ha tingut un
porel networking, la colabx duir ia d’'impressio per a ment important els dar
cién empresarial y reforzarsu envasos. Xifra desprén un taranna

presencia en entidades euro-
peas. En este sentido, Amec
tiene previsto realizar unas
137 actividades poniendo su
foco en Latinoamérica, ade-
mésdeenEuropay Asia.

reflexiu que ha traslladat ala gestio
assumintelriscdesertitllatde con-
servador quan endeutar-se moltera
lanormaal mén empresarial. Tam-
bé és president de I'associaci6 d’ex-
portadors Amec, des d’'on demana
a Padministracié un acompanya-

OPINIO :
Per captar inversid, el millor és un bon teixit productiu local

1 que la inversid estran

cert, o obstant alxd, que n ge-

por
per tal d'incrementar aquestes in
versions | diversificar-fes, es conti
reballant en aquestes dues
onseguir nous projectes
fes empreses ja instakades |
captar alguna nova gran nversio.

EVOLUCION DE UNO DE LOS PILARES DE LA ACTIVIDAD

Las exportaciones agotan
su aportacion al crecimiento

©Amec prevé aumento de
las ventas fuera pero ven
dificil seguir siendo motor

| AGUSTISALA
| BARCELONA

Optimismo, pera con cautelas. Las
exportaciones, el motor de la econo-
mia espaficl enJosiiltimos afios de
crisis junto con el i SO

can «al lfmite» de su aportacién al
crecimiento. Es el pronéstico de
Amec, asociacion que agrupa a mas

de 500 empresas internacionaliza-
das que, a su vez, auguran para este
ano un incremento del 7,8% en sus
ventas al exterior, frente al 6,5% del
2013, conunvolumendenegociode
4.300 millones de euros.

La contribuci6n de las exporta-
ciones al cracimiente del PIB fue de
1,5 puntos el ano pasado frente a la
reduccién de 2,7 por parte de la de-
manda nacional. El motor exterior
habia significado un ano antes 2,5
puntos. En total, las ventas al exte-
rior significaron el 34,1% de toda la

ame@’

»» Tristany (izquierda) y Xifra,

act

© La entidad, que
celebra su 45 afios,
presenta sus lineas
de actuacién

n

Manel Xifra

President de lassociacd dempreses exportadores AMEC .

industrial. Tampoc hem doblidar
rincipal actiu per captar in

Catalur
oductiu €0

mans locals adequats | qualificats,
tant a primers nivells com als téc
nics. Cal també, en definitiva, po-
sar en valor la formacid, En
oncunyar ol concepte de bu:
friendly: recursos adequats

‘com utiitzar les xanxes dispont
bles, tant dels executius estran

BOrS on ompreses del pais, co
executius o aqul a empn
ra. com, sobretot, empreses do

Un discurs comi per posar en
valor les nostres capacitats | po-
tenciar la marca Barcelona sense
complexns per vendre Catalunya,
sense oblidar, pero, la industria
local. Cuidem-la!

Amés, per tal de captar més in
Versid estrangers, calen altres co-
ses. entre les quals infraestructu
res adequades, serveis competi
thus |, sobretot, uns recursos hu

prou homogénia per tenir un dis-
curs com per a la captacid d'in
versions. S'han de promoure les
capacitats que, sens dubte, té el
nostre pais per captar inversid, alxf

AMEC

Referéncia de
‘networking’ alaUE

Amec destina diez millones a
fomentar la internacionalizacion

La Asociacion Multisectorial de Empresas prevé organizar 137 actividades este ano

g Y e I

Menguan las
expectativas de
los exportadores

El sector alerta al Gobierno de que
no aumentara su contribucion al PIB

CON ENFASIS

<
g
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TRISTANY ALERTA SOBRE LAS EXPORTACIONES

El director general de Amec ha advertido de que el menor

crecimiento mundial y la mayor competencia de los paises
e i seli de las exportaci

de manera que el sector exterior podré contribuir menos a

la recuperacion econémica.

AMEC 50

Punt de trobada
per a la industria

mFacturar més de 50 milions
d’euros i que almenys un 50%
de les vendes procedeixin de
’exterior son els requisits per
accedir a Amec 50, punt de
trobada creat per 'associacio
Amec per col-laborar, intercan-
viar experiéncies i fixar posici-
ons que afectin Pempresa inter-
nacionalitzada. / Redacci6
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INFORMACION ORIENTACION
Obtencion y tratamiento de informacion Resolucion de cuestiones practicas en los
general o especifica, adaptada a las primeros pasos en el mercado chino.

necesidades de la empresa.

SOLUCIONES COMPLETAS SERVICIOS LOGISTICOS
Resolucion de las distintas necesidades Traductores, alojamiento, traslado,
de la empresa en su desarrollo de visados...

proyecto en el mercado chino.
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Presentes en mds de 40 paises

Angola, Arabia Saudita, Argelia, Argentina, Bahréin, Bielorrusia, Brasil, Bulgaria, Chile, China, Colombia,
EAU, Eslovaquia, Estados Unidos, Estonia, Francia, Grecia, Hungria, India, Irak, Jordania, Kazajstan,
Kuwait, Letonia, Libano, Lituania, Marruecos, México, Mozambique, Oman, Panama, Peru, Polonia, Qatar,
Republica Checa, Rumania, Rusia, Tunez, Turquia, Ucrania, Venezuela
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EL FORO DE REFERENCIA PARA LA INTERNACIONALIZACION
DE LAS EMPRESAS INDUSTRIALES

SERVICIOS PARA LA INTERNACIONALIZACION “IN-SITU” NETWORKING

ENCUENTROS SECTORIALES MENTORING EN INTERNACIONALIZACION

CASOS DE EXITO EMPRESARIALES PONENCIAS INTERNACIONALES
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next Ferrer8Ojeda

Consultores en Seguros Asoctados

Tecnology, People, Growth

salus Advantium @ ¢ .15

credit managenent
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EXPERTA % - i INTERNACIONAL
Con una Metodologia propia & a8 oS v : Orientada a potenciar las
basada en la experiencia Y [ empresas para competir con éxito
acumulada y de las empresas ' ' en los mercados exteriores

UN REFERENTE

amec es un referente en los
Medios de Comunicacion
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El valor de ameces la
experiencia de sus empresas

Sede en Barcelona Oficina en Madrid
Gran Via de les Corts c/ Belalcazar, n°® 8
Catalanes 684 28006 Madrid

08010 Barcelona Tel: (+34) 91-563-09-09
Tel: (+34) 93-415-04-22 amecmadrid@amec.es

amec@amec.es



