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ESTADO DE LAS NEGOCIACIONES UE — REINO UNIDO

Hasta la fecha han tenido lugar tres rondas de negociaciones en las que estan surgiendo numerosas
dificultades. Como consecuencia de ellas, los avances producidos han sido practicamente nulos.

De forma sintética se puede describir el estado de esta ardua negociacion en los siguientes puntos:

e Se destaca en primer lugar la complicaciéon del proceso negociador debido a la limitacion de
tiempo, que se ha visto agravado por la pandemia del COVID-19.

e Sin embargo, el principal problema no es el plazo limitado, sino la actitud. Se considera que la UE
ha endurecido su postura. Esta solicitando a Reino Unido que, para obtener algunas cuestiones
habituales en otros acuerdos de libre comercio, hay una serie de concesiones en campos en los
gue no se han hecho en otros acuerdos previos. Como resultado, no se ha avanzado gran cosa en
las tres rondas de negociacién mantenidas hasta la fecha.

e Las dreas sefialadas como grandes temas a vincular al acuerdo comercial, como la pesca, la
competencia leal o el mecanismo de gobernanza conjunta, se encuentran en una situacion
delicada.

e El escenario que se plantea en estos momentos apuntaba a que haya una negociacién de un
acuerdo de libre comercio y algunos acuerdos sectoriales asociados.
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ONFEDERACION ESPAROLA DE LA PEQUERIA Y MEDIANA EMPRESA

La situacién actual genera incégnitas sobre cual sera la posicion de la UE si se llega a octubre con
muy pocos avances en las negociaciones, si endurecerdn mas su posicidon, o si realmente
negociara haciendo concesiones en los temas que por el momento no se plantea ceder.

Tras la cuarta ronda negociadora, que tendra lugar en junio, esta prevista una conferencia de
alto nivel donde se realice un replanteamiento de la situacién. Si no se consigue cerrar temas
importantes en la proxima ronda, se llegard a un cierre de las negociaciones con muchas
incertidumbres.

En cuanto a Espaia, existen ciertos intereses que estan mas alineados con los britanicos que
con la posiciéon planteada por la UE, como es el drea del transporte aéreo o en los servicios.

Por otro lado, se destacan cuatro cuestiones clave que han identificado en BusinessEurope, en
relacién con las negociaciones:

a) Barreras arancelarias, es decir, no tener ningun tipo de barreras, junto con un mecanismo

fuerte de cooperacién reglamentaria.

b) Reglas de origen, todo lo relacionado con la acumulacion de ésas.

c¢) Movilidad laboral, para Espafia los servicios son un sector muy importante, asi como el

reconocimiento de cualificaciones profesionales de los trabajadores.

d) Flujo de datos digitales.

A parte de estos cuatro elementos a nivel técnico, se plantea si a nivel estratégico se deberia
solicitar la prérroga del periodo de transicidon o no, por cudnto tiempo y si dicha solicitud seria
util o si por el contrario solo generara mas incertidumbre.

En Madrid, a 28 de mayo de 2020



